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Aspecto del establecimiento El Surco, situado en la calle Juan Pablo II, en Santa Cruz de Tenerife.

El Surco: diez afios
con el comercio justo
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El Surco celebra este ano su
décimo aniversario dedicada al
comercio justo. Se trata de una
tienda situada en Santa Cruz de
Tenerife cuyo objetivo es pro-
mover unas relaciones comer-
ciales mas solidarias bajo los
criterios de dignificar las con-

diciones laborales de los tra-
bajadores y productores de las
zonas mas pobres de Ameérica
Latina, Africay Asia. La tienda
es un proyecto de Caritas Dio-
cesana de Tenerife y pertene-
ce ala Red Interdiocesana de
Comercio Justo y a la Asocia-
cion del Sello de Productos de
Comercio Justo que gestiona

en Espana el Sello Fairtrade,
conlafinalidad de contribuir a
ampliar el impacto del comer-
cio justo. Desde 1998, este pro-
yecto trabajo no so6lo en la ven-
ta de productos, sino también
en la difusion y sensibilizacion
del comercio justo en centros
educativos, instituciones, em-
presas, ferias o parroquias.

JOSE LUIS GONZALEZ

La Cajalanza un
Depdsito Crecimiento
Bonificado

La Caja de Canarias ha ini-
ciado la comercializacion
del nuevo Deposito Creci-
miento Bonificado, un pro-
ducto destino a premiar alos
clientes con mayor nivel de
vinculacion con la Entidad
financiera. Se trata de un de-
posito creciente cuya nove-
dadreside en que, ademas de
la rentabilidad trimestral
creciente, el cliente recibe
un cup6on extra al venci-
miento en caso de que, a par-
tir del momento de la con-
tratacion del deposito, rea-
lice aportaciones a un Plan
de Pensiones. LA 0PINIGN

Cajasiete y Asemic
firman un convenio de
mejora de servicios

Cajasiete y la Asociacion de
Empresarios Icodenses
(Asemic) han suscrito un
convenio de colaboracion
por el que la entidad banca-
ria ofrece a Asemic una am-
plia gama de productos y
servicios financieros adap-
tados a las necesidades de
sus asociados. Entre los con-
tenidos del convenio desta-
can aspectos como la conce-
sion de préstamos especiales
parala modernizacion y re-
forma de los comercios y po-
lizas de crédito para atender
necesidades puntuales de te-
soreria de los miembros de
Asemic. LA OPINION

Cisco mostré los
beneficios de las
comunicaciones
unificadas para pymes

Cisco, lider mundial de re-
des para Internet, estuvo
presente dias 6 y 8 de mayo
en Las Palmas y Santa Cruz
de Tenerife,respectivamen-
te, para mostrar a las pymes
y a los organismos publicos
canarios los beneficios que
se derivan del empleo de las
Comunicaciones. El Sistema
de Comunicaciones Inteli-
gentes consiste en un con-
junto exclusivo de produc-
tos, servicios, soporte técni-
co y financiaciéon que
situara enla vanguardia tec-
nologica a las organizacio-
nes. LA OPINION

Fremap protege a
198.177 trabajadores
en Canarias

Fremap tiene una cuota de
penetracion del 24,95 por
ciento en Canarias con
198.177 empleados protegi-
dos en 2007, un 1,3 por ciento
mas, y 21.828 empresas aso-
ciadas. Los ingresos por cuo-
ta en el Archipiélago ascen-
dieron a 98,59 millones, un
12,23 por ciento mas. La
plantilla asciende a 143 per-
sonas, un 14,4 por ciento mas
que en 2006, de los que el 75
por ciento son licenciados y
el 53 por ciento personal sa-
nitario repartidos en doce
centros. LA OPINIGN

UN PROYECTO CREADO POR CANARIOS LLEGA AEE UU

Compras remuneradas

BeRuby.com (www.beruby.com), el primer portal espafiol,
creado por dos canarios, Nieves Pérez y Miguel Angel Acos-
ta, donde el usuario recibe dinero por navegar y comprar
on-line, ha comenzado a operar en Estados Unidos, Ale-

mania y Francia, gracias a la ayuda de socios locales.

1 proyecto creado en
2007 por dos emprende-
dores canarios, Nieves
Pérez y Miguel Angel
Acosta consolida su
proceso de expansion
internacional, que se
inici6 con el Reino Uni-
do a finales del pasado ano y, en poco
tiempo, logra estar presente en cinco
paises (Espana, Reino Unido, Estados
Unidos, Alemania y Francia).

Seglin senala la Directora General
de BeRuby.com, Nieves Pérez esta ex-
pansion ha sido posible gracias a la
ayuda de socios locales, que han im-
plementado el modelo en los diferen-
tes paises logrando en cada uno de
estos mercados firmar mas de 100
acuerdos comerciales. Asimismo,
afirma que se espera complementar la
presencia de BeRuby.com en Estados
Unidos, Alemania y Francia median-
te acuerdos locales con companias de
Internet, similares a los que la com-
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pania tiene en Espana, para ayudar
a distribuir el producto. Con su lle-
gada a Estados Unidos, BeRuby.com se
ha convertido en uno de los pocos pro-
yectos de Internet, que ha sido capaz
de exportar alli su modelo de negocio.
Y es que, tradicionalmente, Estados
Unidos siempre ha sido un pais ex-
portador y no importador de nuevos
negocios en la red. El proceso de ex-
pansion internacional continuara a fi-
nales de este anio 2008, fecha en la que
esta previsto que BeRuby.com co-
mience a operar también en Holanda,
Italia y Portugal.

BeRuby.com fue fundado 2007 por
Miguel Angel Acosta, Nieves Pérez,
Samuel Arenas y Agustin Cuencay
cuenta con el respaldo financiero de
GBS Finanzas, uno de los bancos de
inversion mas prestigiosos de Espa-
na. Se trata de una pagina que el
usuario puede personalizar con los
sitios que mas usa en Internet (noti-
cias, viajes, buscadores, etc.). El ele-
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Pagina web de BeRuby.com.

mento diferenciador es que paga al
usuario por su actividad en Internet
es decir, por realizar busquedas, re-
gistros, visitas o compras en aquellos
sitios con los que ha llegado a un
acuerdo (sefialados con rubies). Ade-
mas el usuario recibe dinero no sé6lo
por la actividad que realice directa-
mente sino también se lleva una par-
te de la comision generada por los
amigos que invite a formar parte de
BeRuby. Con este nuevo modelo de ne-
gocio, las reglas del juego cambian
y el usuario es participe de los ingre-

sos que se estan generando en Inter-
net. Por ejemplo, sireservas un hotel
en Hotels.com se genera una comi-
sion de la que el usuario recibe una
parte. Entre las paginas con las que
hallegado a acuerdos comerciales
(que son mas de 150 en Espana y mas
de 200 en el Reino Unido) se encuen-
tran Yahoo!, Rumbo, Lastminute, Me-
etic, Unibet, Jamba, Casa del Libro,
Inmobiliaria La Vanguardia,
Foto.com, eBay, Apple Store, etc. Es-
tas companias pagan a BeRuby.com
las busquedas, visitas o compras.



